10 / OPOPULAR GOIANIA, 6 e7dejunhode2026

ECONOMIA

.— (17 /axs S _.J ;

Fazenda Aguas Quentes: agricultores familiares se organizaram em associagéo para atender a demanda da merenda escolar em Rio Quente
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Empreendedorismo muda
vidas em comunidades rurais

CAPACITACAO Com apoio de programas de desenvolvimento, agricultores
familiares aprendem a identificar oportunidades de negdcios e gerar renda

LuciaMonteiro
lucia.monteiro@opopular.com.br

O empreendedorismo estd
mudando a vida de muitas co-
munidades rurais em Goids.
Comoapoiode programasde ca-
pacitacio, agricultores familia-
res estdo descobrindo o poten-
cial economico de suas proprie-
dadesruraiseinvestindoemno-
vas atividades que incremen-
tamarendaemelhorama quali-
dade de vida de suas familias. O
resultado tem sido o desenvolvi-
mento econémico de vdrios ter-
ritériosno estado.

Essadiversificaciodeativida-
desnocampotemajudado, prin-
cipalmente, a elevar arendadas
mulheres, que estio conquistan-
do sua independéncia financei-
ra. Uma das iniciativas que tém
fortalecido o empreendedoris-
mo feminino € o programa Mu-
Iheresem Campo, do Servigco Na-
cional de Aprendizagem Rural
em Goids (Senar), que conta
com a parceria do Sebrae. A
coordenadora técnica do pro-
grama, Cldudia Castro, explica
que o objetivo é capacitar mu-
Iheres do campo para atuarem
com melhor planejamento e vi-
siodegestaonapropriedaderu-
ral, ampliando as oportunida-
desderenda.

Durante encontros, que tém
duracio de 40 horas semanais,
elas adquirem conhecimentos
em dreas como empreendedo-
rismo, planejamento, precifica-
¢do, comercializagio e desenvol-
vimento pessoal. “O programa
leva as mulheres a reconhece-
rem o potencial econdmico de
atividades simples que elas jd
realizam no campo, como pro-
ducidodedocesequeijos”, expli-
ca a coordenadora. A meta é

transformar essas habilidades
em oportunidades de negdcios
e geracio de renda, promoven-
do autonomia e fortalecimento
produtivo e econdmico. “O pro-
grama € gratuito e elas s preci-
sam procurar o sindicato rural
desuacidade parasolicitara ca-
pacitacio”, esclarece Cldudia.
Depois de participar do Mu-
Iheresem Campo, apequena pro-
dutora rural Ana Cristina Mello
hoje integra um grupo que faz
cursos voltados para mulheres
docampo,em Trindade, que pas-
saram a enxergar novas oportu-
nidades de renda. “Vendo leite e
queijos, mas também aprendi a
fazer doces de calda e cristaliza-
dos e estou fazendo espaco na
propriedade para locacdo de
eventos”, conta. A venda ainda é
feita na propriedade, mas ela ja
pensaemampliar acomercializa-
¢do. “Isso abriu minha mente e

melhorou minha renda. Com-
prei vacas melhores, investi em
ordenhaeestouinseminandopa-
ramelhoraraquantidadeequali-
dadedoleite”, comenta.

Entre as estratégias que tém
desenvolvido o empreendedo-
rismo em comunidades rurais
pelo Brasil, estido os programas
Cidade Empreendedora e Terri-
tério Empreendedor, do Se-
brae. Charles Dumaresq, gestor
dos programas no Sebrae Goids,
explicaque o primeirotemferra-
mentas para fomentar o desen-
volvimento de ambiente de ne-
gocios no municipio e atua em
10 eixos estratégicos, como edu-
cacdoempreendedora.

“Aplicamos a formacio gra-
tuita, com apoio das prefeitu-
ras,nos128 municipios que con-
tam com a Sala do Empreende-
dor”, destaca Dumaresq. Uma
vez a0 més, um consultor vai ao
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municipio para identificar gar-
galos e promover desenvolvi-
mento. Um dos eixos principais
¢ o de compras governamen-
tais. Neste ano, o foco € aagricul-
turafamiliar.

MERENDAESCOLAR
Umdoscasesdedestaqueem
Goids estd no municipio de Rio
Quente, onde o consultoridenti-
ficou uma dificuldade de forne-
cimento de alimentos para me-
rendaescolar. Umgrupo deagri-
cultores familiares se organizou
e se capacitou para formar uma
associacio e atender a deman-
da. Eles participaram de um edi-
tal interno e conseguiram um
contratode R$ 660 mil para for-
necimentode alimentacio esco-
lar paraa Prefeitura.
“Individualmente, eles nio
poderiam entregar. Mas, quan-
do se uniram e se organizaram,
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O programa leva
asmulheresa
reconheceremo
potencial economico
deatividades queelas
jarealizam,comoa
producdodedocese
queijos”

Claudia Castro, coordenadora
doMulheresem Campo

puderam fornecer seus produ-
tos na quantidade necessdria”,
afirma o gestor do Sebrae Goids.
Cristina Camargo Pereira, nutri-
cionista da merenda escolar e
responsdvel técnica pelo Progra-
maNacionalde AlimentaciaoEs-
colar (Pnae) da Prefeitura de Rio
Quente, lembra que um diag-
nostico da agricultura familiar
local identificou que os agricul-
toreseraminformais e nioesta-
vamorganizados.

Antes, seis produtores forne-
ciam somente quatro produtos.
A maior parte das compras era
feita em Morrinhos. “Do mon-
tante que comprdvamosdaagri-
cultura familiar, menos de 10%
eramde Rio Quente, apesar de o
Pnae priorizar osagricultoreslo-
cais na chamada publica. “Fize-
mos ummapeamento daprodu-
¢do local, com a sazonalidade, e
casamos com o carddpio da me-
renda escolar”, conta Cristina
Camargo.

O Sebrae Goids, por meio da
Articulagio de Compras Publi-
cas, ajudou a formar a Associa-
¢do do Vale das Aguas Quentes,
quereunel5agricultores familia-
res. Todosprecisavam ter a Certi-
dao do Agricultor Familiar (CAF)
easnovasforamemitidasemno-
me da mulher da familia, visan-
do um empoderamento femini-
no e a reducio da vulnerabilida-
dedasmulheresdocampo. Onu-
merode produtosfornecidos pa-
raamerenda escolar passoude 4
para45e80% dascompras passa-
ramaser feitasno municipio.

O contrato com a Prefeitura
de Rio Quente mudouavidados
agricultores. “Recebemos mui-
tos relatos agradecendo porque
eles se sentiram mais valoriza-
dos e melhoraram muito a ren-
da. Muitos alunos se orgulham
em dizer que seus pais produ-
zem a merenda e as turmas até
visitam as propriedades”, ressal-
ta a nutricionista. Um dos agri-
cultores ¢ Henrique de Moraes
Bocaiuva, que entrega 100 qui-
losde banana e 40 quilos de pol-
pa de frutas semanalmente pa-
raaPrefeitura.

Elecontaquearendaeasegu-
ranc¢a aumentaram. “Antes, era
dificil vender, pois produzir ¢
mais fdcil. Agora, temos segu-
rancanaproducio, quetem me-
nos riscos de perdas”, avalia.
Com isso, foi possivel investir
mais na propriedade e, agora,
eles passaram a buscar novos
mercados em uma regido de
grande consumo, por causa do
turismo. “Estamos trabalhando
paraconseguir oregistrodo Ser-
vico de Inspecdo Municipal
(SIM) para vendermos também
no comércio e para os hotéis da
regido”, contaoagricultor.



